JACOPO RADICI

SALES MANAGER
KEY ACCOUNT MANAGER

32 anni, attualmente B2B Sales
Manager e per 9 anni Key Account
Manager con un portafoglio clienti
maturato negli anni valutato $1,5 min
(fatturato personale annuo).
Nominato Travel Best European
Sales Manager.

Appassionato di vendita, strategie di
marketing e social networks.
Entusiasta per natura, positivo,
dinamico, ambizioso e curioso.

ESPERIENZE PROFESSIONALI

B2B Sales Manager | Febbraio 2022 - Presente
DRSMILE, STRAUMANN GROUP

Groupon lItalia Srl | Aprile 2012 - Dicembre 2021

Travel Key Account Manager | Gennaio 2018 - presente
Travel Senior Account Manager | Gennaio 2016 - Dicembre 2017
Travel Account Manager | Aprile 2012 - Dicembre 2015

MANSIONI

Creazione, crescita e mantenimento del pacchetto clienti
Sviluppo di campagne marketing ad hoc

Gestione di un team per progetti specifici

Rappresentante della pagina Luxury Getaways

Consulenza publishing online ed assistenza post campagna
Customer care (B2B e B2C)

Sales | Settembre 2008 - Febbraio 2012

Tim, Canon, Coop, Mediaworld, Smile, LeMarmotte

Receptionist | Gennaio 2007 - Agosto 2008

Hotel Four Seasons 5*L (Milano)
Hotel Straff 4* (Milano)

Sempre alla ricerca di stimoli nuovi Grand Hotel Villa Torretta 4*L (Sesto San Giovanni)

per la mia crescita personale e

lavorativa. MANSIONI
Accoglienza alberghiera, gestione di prenotazioni, arrivi e partenze
CONTATTI Servizio di conciergerie.
e +393459758939 -Q(g FORMAZIONE ED ISTRUZIONE
=)

@ jacopo.radici@yahoo.it

Universita di Urbino Carlo Bo
Scienze della Comunicazione, Spettacolo & New Media |
Settembre 2008 - Febbraio 2012

0 Via Cadibona, 2 - Milano

Titolo Tesi: La Performance Perturbante, dal teatro della crudelta di
Artaud alla spettacolarizzazione del corpo.
Votazione: 110/110

@ www .jacoporadici.it

@ radicijacopo

Patente B

* Buono - Bl . ) . ) )

aw Volontariato presso canile municipale e solista in un coro a
favore di "Cumse", associazione di progetti umanitari in Camerun.

COMPETENZE DI BASE @7/‘/ I MIEI VALORI

Comunicazione

Sales outbound/inbound
E-Commerce

Salesforce

Online & Offline Marketing Strategy
Team Management

New & Old business development
Social Media Marketing

Sales Operation

Social Networking

Turismo

Istituto alberghiero e turistico Carlo Porta
Ricevimento Alberghiero | Settembre 2003 - Giugnho 2008

Votazione: 100/100

/' Viaggio d'istruzione a Londra | Luglio 2008 - Settembre 2008

Credo molto nell'onesta, nel rispetto, nella fiducia, e nel miglioramento
continuo. Punto molto sulla mia creativita, sulla passione, e credo nella
valorizzazione della diversita.

£ vommes

Amo molto gli animali, il canto, la cucina, il teatro, il cinema ed il mondo
dei social network. Ah, quasi dimenticavo, sono Netflix addicted!

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali presenti nel curriculum vitae ai sensi del Decreto Legislativo 30 Giugno 2003,n. 196 e del GDPR (Regolamento UE 2016/679).



